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Entrevista I Isabel Rodrigues, Sub-Gerente da Rodrigues & Nunes

“A Rodrigues & Nunes é especiali-
zada na comercialização de pratica-
mente todos os materiais de cons-
trução que necessita para finalizar 
a sua casa: desde canalizações e 
eletricidade, passando por tintas e 
recuperadores de calor, sanitários e 
revestimentos.” (pág.4)
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editorial / sumário / dados da construção

José de Matos, 
Coordenador

Os preços dos materiais de cons-
trução deixaram de ser notícia 
a partir do momento em que se 
tornou claro que estão, uns mais 
depressa do que outros, a baixar 
de forma consistente.

Este movimento de descida, que 
começou pelo aço há cerca de um 
ano e que se generalizou depois 
do verão de 2022, deverá pros-
seguir, com poucas exceções, ao 
longo de todo este ano até esta-
bilizar num nível entre 5% a 10% 
acima do que se encontrava no 
início de 2020.

Os aumentos salariais, em particu-

lar, bem como as taxas de carbono 
e os investimentos associados à 
descarbonização produziram au-
mentos de custos que estão muito 
além das melhorias de eficiência 
produtiva e de utilização de recur-
sos que a gestão e a tecnologia, 
entretanto, permitiram.

O mais importante para o setor 
da construção não é só o efeti-
vo desagravamento dos custos 
com materiais, mas, sobretudo, o 
facto de termos regressado a um 
cenário de previsibilidade. O risco 
associado à quantificação do valor 
envolvido nos projetos diminuiu 
consideravelmente, podendo até 

admitir-se que, pelo menos do 
lado dos materiais, o custo efetivo 
venha a ser menor no final do que 
o que havia sido orçamentado.

Isto faz toda a diferença para os 
promotores e, no caso dos inves-
timentos públicos associados ao 
PRR, é decisivo, como já vimos 
pelo que aconteceu ao longo de 
2021 e 2022, para garantir a sua 
execução.

Apesar da subida das taxas de 
juro, parece-nos que, agora sim, 
há condições para que muitos pro-
jetos venham a avançar.
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O Índice de Produção na Construção registou uma variação ho-
móloga de 4,1% em março, 1,0 pontos percentuais superior ao 
observado em fevereiro, sendo esta evolução impulsionada pelo 
segmento de Engenharia Civil. O emprego e as remunerações re-
gistaram variações de 2,9% e 8,4%, respetivamente (3,1% e 7,2% 
no mês anterior).

Produção na Construção acelerou para 4,1% 
março de 2023

A taxa de juro implícita no conjunto dos contratos de crédito à habitação 
foi 3,110% em abril, o valor mais elevado desde junho de 2009, traduzin-
do uma subida de 28,1 pontos base (p.b.) face a março (2,829%). Nos 
contratos celebrados nos últimos três meses, a taxa de juro subiu de 
3,507% em março para 3,675% em abril, atingindo o valor mais elevado 
desde outubro de 2012. 

Taxa de juro dos contratos celebrados nos últimos três meses 
subiu para 3,675% - abril de 2023

> Dados da Construção (Fonte: INE)

Taxas de Juro implíciTas no crédiTo à HabiTação por período 
de celebração dos conTraTos

índice de produção na consTrução 
(2015=100) ToTal e segmenTos
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na sua filial de Vila Nova de Mil-
fontes. Prova do atendimento de 
excelência que tentamos prestar 
são as distinções de PME Líder 
desde 2012 e PME Excelência 
nos anos de 2011 e 2017. 

Considerando os quase 30 anos 
de história da Rodrigues & Nu-
nes, o balanço da atividade é cer-
tamente positivo. A Rodrigues & 
Nunes tem conseguido acompa-
nhar a evolução e tendências do 
mercado, tornando-se numa refe-
rência a nível regional. E porque 
na Rodrigues & Nunes acredita-
mos que “depois da tempestade, 
vem a bonança”, reformulámos o 
nosso showroom principal, na loja 
sede da Boavista dos Pinheiros, 
no início de 2022.

Quais são as principais áreas de ne-
gócio da empresa? Que produtos 
comercializam?

A Rodrigues & Nunes é especiali-
zada na comercialização de pra-
ticamente todos os materiais de 
construção que necessita para 
finalizar a sua casa: desde cana-
lizações e eletricidade, passando 
por tintas e recuperadores de calor, 
sanitários e revestimentos. Traba-
lha maioritariamente com fábricas 
nacionais.

Quando um cliente entra numa das 
lojas, tanto colaboradores, como a 
família fundadora, prima por fazer 
um atendimento personalizado às 
suas necessidades.

com um percurso de Quase 30 
anos, a rodrigues & nunes é uma 
empresa familiar Que se dedica ao 
comércio de materiais de cons-
trução. atendimento específico 
para cada tipo de cliente, apoio 
técnico e pessoal especializado 
são algumas das características 
Que definem a empresa.

nesta entrevista à revista 
“obras”, isabel rodrigues, 
sub-gerente da rodrigues & 
nunes, fala-nos sobre a em-
presa, os produtos Que comer-
cializam e das preocupações da 
empresa com o meio ambiente, 
entre outros temas.

com uma história de Quase 30 
anos, Quais os princípios Que 

estiveram na base da criação da 
rodrigues & nunes e Que balan-
ço faz da sua atividade?

Fundada a 20 de julho de 1994, 
pelo sócio-gerente António Luís 
Rodrigues, a Rodrigues & Nu-
nes é uma empresa familiar da 
área do comércio de materiais 
de construção. Atualmente, a 
segunda geração da família co-
meça a tomar responsabilidades 
na empresa, na figura dos filhos 
do Sr. António: a Isabel e o Luís.
 
A equipa é formada, atualmen-
te, por quinze colaboradores. 
A Rodrigues & Nunes preza-se 
por manter um atendimento de 
excelência, tanto na loja sede da 
Boavista dos Pinheiros, como 

Entrevista I Isabel Rodrigues, Sub-Gerente da Rodrigues & Nunes

entrevista>
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Quais os projetos Que têm para o 
futuro?
 

Com a instabilidade que se tem 
sentido no setor nos últimos tem-
pos, torna-se difícil fazer planos a 
longo prazo. No entanto, preten-
demos fazer com que a Rodrigues 
& Nunes continue a empresa está-
vel que tem sido nos últimos anos e 
que continue a ser a “casa” de ma-

teriais de construção de refe rência 
da nossa região.

Rodrigues & Nunes, Lda
Parque Industrial, Lote 1 /2
Boavista dos Pinheiros
7630-033 Odemira
Tel.: 283 320 460
E-mail: comercial@rodriguesenunes.pt
Site: www.rodriguesenunes.pt

a empresa disponibiliza ainda um 
serviço de pós-venda. Quais as 
vantagens em ter este serviço, 
tanto para o cliente como para a 
empresa?
A Rodrigues & Nunes não ofe-
rece serviço pós venda próprio. 
O serviço pós-venda é realiza-
do pelas empresas parceiras.

Qual a importância Que têm para 
a rodrigues & nunes aspetos 

como a sustentabilidade e a des-
carbonização das empresas?
 
As preocupações com o meio am-
biente são uma constante da em-
presa, assim, adquiriu no ano de 
2022 um empilhador elétrico, que 
é mais amigo do ambiente, e ins-
talou no presente ano um parque 
fotovoltaico nas  instalações sede, 
o que  permitiu reduzir considera-
velmente o consumo elétrico. 
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> A Evolução da SPIT XTREM 
Eng. Joselito Pereira, departamento técnico Tecofix, SA

Uma maior área de interação, 
com ângulos distintos, permite 
o desenvolvimento de maiores 
forças de reação. As tensões in-
ternas no suporte continuam a 
existir, mas com uma distribuição 
angular inferior à utilização de um 
varão tradicional. 

o método de cálculo das ancora-
gens pelo novo ec2 complementa 
o ec8 para as ligações estrutu-
rais, mas será possível atingir um 
desempenho c2 com outros tipos 
de varões? 

É previsível que o Viper Xtrem 
evolua para um produto C1-C2 
para qualquer tipo de varão nos 
próximos tempos, respondendo 
às mais elevadas exigências na 
construção ou reabilitação. 

Por outro lado, as ligações com 
varões nervurados já sofreram 
um upgrade no método de cálcu-
lo, com a introdução do método 
VARIO que, através da aderên-
cia do produto, permite reduzir 
a profundidade de selagem, ga-
rantindo o desempenho sísmico 
certificado. 

A atualização da ETA (European 
Technical Approval) da resina SPIT 
Viper Xtrem para varão nervurado, 
perante cargas sísmicas e com 100 
anos de aprovação mínima da liga-
ção, é a novidade, já esperada, de 
um produto que tem demonstrado 
porque é considerado premium 
no mercado da construção. Seja 
numa ancoragem ou selagem com 
varão roscado ou nervurado, a 
condicionante sísmica estará sem-
pre assegurada, num produto de 
confiança para o projetista, enge-
nheiro e aplicador na obra! 

Se necessitar de mais informa-
ções ou para solicitar um parecer 
técnico, poderá enviar-nos email 
para apoio.cliente@tecofix.pt ou 
submeter o formulário para este 
efeito no nosso website.

Tecofix
Rua Outeiro do Pomar, 765
Zona Industrial Casal do Cego
2415-458 Leiria
Tel.: 244 830 300
E-mail: apoio.cliente@tecofix.pt 
Site: www.tecofix.pt

O mercado das fixações quími-
cas tem evoluído nos últimos 
anos, com o desenvolvimento 
de resinas de alto desempenho 
à base de vinylester. No entan-
to, apenas algumas destas resi-
nas químicas conseguem atin-
gir as performances dos epóxis 
até diâmetros de 20 mm. 

Em junho 2018, a Spit desenvol-
veu o Viper Xtrem como parte 
integrante da gama sísmica de 
fixações desta marca francesa. 
O Departamento Técnico da 
Tecofix, SA tem prescrito este 
produto para várias obras nacio-
nais, em que foi demonstrada a 
sua qualidade excecional. 

Após diversos ensaios, realiza-
dos pelo nosso Departamento 
Técnico, verificaram-se valores 
de aderência acima de 17 Mpa, 
ultrapassando por vezes a bar-
reira dos 20 Mpa, valor que, até 
há pouco tempo, apenas era al-
cançado por resinas 100% epó-
xi. A elevada aderência do Viper 
Xtrem permite-lhe assim atingir 
prestações do tipo C1-C2. 

a certificação c2, à imagem de 
outros fabricantes, é atingida 
através da utilização de varões 
especiais cónicos, mas será mes-
mo assim? 

O desenvolvimento do cone de 
betão numa ancoragem cónica 
possui uma geometria distinta, 
devido à área de contacto do va-
rão versus suporte. 
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> Argamassas técnicas no mundo da reabilitação I ARGATECNIC

Para além dos produtos menciona-
dos, a marca dispõe de uma vasta 
gama de soluções para colagem e 
betumação de cerâmica e/ou pe-
dra natural, rebocos, argamassas 
de alvenaria e argamassas para 
pavimentação e nivelamento (be-
tonilhas, autonivelantes, nivelan-
tes).

Descubra todas as soluções para a 
construção nova e reabilitação, em 
www.argatecnic.pt

LENARGATECNIC, Lda
Rua dos Castanheiros, 11, Boa Vista
2420-415 Leiria 
Tel.: 244 723 720 
E-mail: geral@argatecnic.pt
Site: www.argatecnic.pt

ARGATECNIC é uma marca por-
tuguesa com 40 anos de experiên-
cia, dedicada à produção e comer-
cialização de argamassas para a 
construção nova e reabilitação.

Reabilitar é tratar, cuidar, valorizar, 
criar novas imagens e soluções, 
desenvolver e revigorar espaços 
antigos. É com toda esta harmonia 
que surgem as soluções ARGA-
TECNIC, uma gama de produtos 
que se completa, que interage en-
tre si em perfeita união, deixando 
o edificado existente falar por si, 
mantendo a sua identidade.
 
Toda a gama de produtos de cal - 
TRADICIOCAL - enquadra-se na 
reabilitação de suportes antigos, 
de fraca resistência, constituídos 
muitas vezes por elementos de pe-
dra. Esta gama concilia produtos 
de base (para enchimento/conso-
lidação), produtos de revestimento 
(rebocos) e de acabamento (capa 
fina, coloridos). Toda esta gama 
utiliza materiais eco-compatíveis 
com o suporte, é transpirável, e 
contribui para a sustentabilidade 

isolamento térmico pelo exterior, 
com especial destaque para LENA 
ETICS 824, que permite realizar a 
colagem e barramento de todo o 
tipo de placas de isolamento, quer 
seja de EPS, XPS (sem película), 
lã de rocha ou aglomerado de corti-
ça. Permite obter uma solução final 
com isolamento térmico melhora-
do, elevada aderência e resistên-
cia ao impacto.

As argamassas de impermeabili-
zação são uma necessidade em 
qualquer reabilitação. Elas per-
mitem criar total estanquicidade 
à água, incrementando a dura-
bilidade do edifício. Nesta gama 
destaca-se o produto IMPER-
TEC 893 One - Argamassa mo-
nocomponente flexível para im-
permeabilização - para além da 
elevada flexibilidade, apresenta 
também excelente trabalhabi-
lidade, elevada capacidade de 
impregnação no suporte (devido 
à utilização de matérias - primas 
micronizadas), constituindo uma 
solução prática, que minimiza er-
ros em obra (monocomponente).

do planeta (devido à utilização de 
materiais com reduzido impacte 
para o ambiente).

Esta gama de produtos contem-
pla ainda uma argamassa para 
rejuntamento de pedras de alve-
naria antiga - TRADICIOCAL 850 
- produto hidrofóbico, natural, que 
permite manter o aspeto estético 
original do suporte.

A gama de reparação de betão 
foi estudada e desenvolvida para 
facilitar a reabilitação em obra, 
apresenta resistências extrema-
mente elevadas, dando resposta 
às aplicações mais exigentes. São 
produtos que permitem uma rápida 
conclusão da intervenção, dando 
destaque à argamassa BETDUR 
839, que permite num só passo 
executar três funções: passivação 
da armadura de ferro, enchimento 
da estrutura de betão e acabamen-
to, tudo com a rapidez necessária 
em obra.

LENA ETICS constitui a gama de 
produtos que permite realizar o 

artigo
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obrigações fiscais>>>

junho / 2023 julho / 2023

até ao dia 9
- IVA - comunicação das faturas emitidas e da sua não emissão em MAI.23          

até ao dia 12
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - entrega de declarações (MAI.23)
- IRS - declaração mensal de remunerações AT (MAI.23)

até ao dia 20
- IVA - periodicidade mensal - declaração periódica (ABR.23) 
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - pagamento (MAI.23)
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - pagamento (MAI.23)
- IRC/IRS - retenções na fonte (MAI.23)
- SELO - pagamento do relativo a MAI.23
- IVA - declaração recapitulativa - regimes mensal e trimestral

até ao dia 26
- IVA - periodicidade mensal - pagamento (ABR.23)

até ao dia 30
- IUC - pagamento - veículos com aniversário de matrícula em JUN.23
- IRS/IRC - declaração modelo 30 - rendimentos pagos a não residentes 
em ABR.23 
- IRS/2022 - declaração de rendimentos mod. 3

até ao dia 10
- IVA - comunicação das faturas emitidas e da sua não emissão 
em JUN.23          
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - entrega de declarações 
(JUN.23)
- IRS - declaração mensal de remunerações AT (JUN.23)

até ao dia 15
- IES / declaração anual - entrega da relativa ao exercício de 2022
- IRC/IRS/IVA - constituição do dossiê fiscal relativo a 2022

até ao dia 20
- IVA - periodicidade mensal - declaração periódica (MAI.23) 
- SEGURANÇA SOCIAL - regime geral - pagamento (JUN.23)
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - pagamento (JUN.23)
- IRC/IRS - retenções na fonte (JUN.23)
- SELO - pagamento do relativo a JUN.23
- IVA - declaração recapitulativa - regimes mensal e trimestral
- IRS / 2023 - 1.º pagamento por conta

até ao dia 25
- IVA - periodicidade mensal - pagamento (MAI.23)

até ao dia 31
- IUC - pagamento - veículos com aniversário de matrícula em JUL.23
- IRS/IRC - declaração modelo 30 - rendimentos pagos a não residentes 
em MAI.23
- IRC / 2023 - 1.º pagamento por conta
- IRC / 2023 - 1.º pagamento adicional por conta da derrama estadual
- SEGURANÇA SOCIAL - independentes - declaração trimestral

Disclaimer - Este texto é meramente informativo, não é exaustivo, não dispensa a consulta dos 
textos legais ou o cumprimento de outras obrigações previstas em disposições legislativas, re-
gulamentares ou administrativas, não responsabilizando a Autora. Não inclui necessariamente 
as alterações, prorrogações, diferimentos e outras medidas de natureza similar relativas a obri-
gações declarativas e de pagamento de natureza fiscal e contributiva aprovadas no âmbito do 
combate ao COVID-19, que são/foram objeto de informação autónoma.

www.portaldasfinancas.gov.pt

Novos AssociAdos
APcMc

praça Francisco sá carneiro, 219, 4 dTº
4200-313 porTo

Tel: 225 074 210
e-mail: geral@apcmc.pT

siTe: www.apcmc.pT
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materiais/equipamentos  >

> O térmico está MAIOR. Novo formato do tijolo térmico I Preceram

O tijolo térmico e acústico 
Preceram é um produto ideal 
para a construção de paredes 
mais eficientes, proporciona 
maior isolamento térmico e 
acústico, resistência ao fogo e 
elevada resistência mecânica.

É um produto que potencia uma 

com furação vertical que encaixam 
lateralmente uns nos outros, favo-
recem o alinhamento e prumo da 
parede, reduzindo o tempo de exe-
cução e o consumo de argamassa 
de assentamento.

O novo formato Pro25 vem dar res-
posta às exigências do mercado, 

boa classificação energética, 
assegurando maior conforto e 
poupança de energia com me-
nos espessura de isolamento.

O tijolo térmico e acústico 
Preceram tem uma aplicação 
semelhante ao tijolo tradicional, 
contudo, tratando-se de tijolos 

em vários aspetos, como sejam a 
racionalização de recursos, a efi-
ciência energética e a redução do 
tempo e custo de aplicação. O tijolo 
térmico PRO25 possibilita a cons-
trução de alvenaria de uma forma 
mais rápida e com maior poupança 
de argamassa de reboco. 

maior rendimento e rentabilidade

poupança em argamassa
A largura de 25 cm (em vez do 
habitual 24 cm) permite o alinha-
mento com a estrutura. Ao alinhar 
com os pilares pelo interior e exte-
rior, o formato do Térmico PRO25 
permite poupar em argamassa de 
reboco.

rapidez na execução
O maior tamanho permite a aplica-
ção de apenas 12,5 tijolos por me-
tro quadrado. O comprimento de 
40 cm (em vez dos tradicionais 30 
cm) aumenta a rapidez de execu-
ção, diminui o número de juntas e 
diminui os custos em mão de obra.

Preceram
Estrada Nacional 1, 23, Travasso
3100-371 Pombal
Tel.: 236 210 160 
E-mail: preceram@preceram.pt
Site: www.preceram.pt
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> Sistemas de Isolamento Térmico Exterior Beissier Therm I Beissier

Há mais de 90 anos, a Beissier ini-
ciou a sua jornada no desenvolvi-
mento de produtos e sistemas para 
reparação e preparação de superfí-
cies construídas. Durante todo esse 
tempo, a empresa gerou um alto ní-
vel de conhecimento técnico que lhe 
permite antecipar as demandas do 
mercado.

Com um longo historial na reabilita-
ção de fachadas, um Laboratório de 
I&D próprio e uma equipa técnico-co-
mercial sempre próxima do cliente, a 
Beissier oferece soluções completas 
e especializadas. E tudo isto sempre 
apoiado no acompanhamento téc-
nico in loco, tanto ao técnico como 
ao aplicador, que tem caracterizado 
o trabalho ao longo destas décadas 

e ao longo dos milhares de metros 
quadrados executados.

Bessier tem quatro sistemas SATE:

• Beissier Therm E; Sistema de iso-
lamento térmico exterior com placas 
EPS ou Neopor;

• Beissier Therm L; Sistema de iso-
lamento térmico externo com pla-
cas de lã mineral;

• Beissier Therm Orgânico; Sistema 
de isolamento térmico exterior com 
gesso não cimentício;

• Beissier Therm Cerâmica; Siste-
ma de isolamento térmico exterior 
com acabamento cerâmico.

Todos eles possuem os Certifi-
cados ETE (European Technical 
Evaluation) obtidos de acordo com 
o Regulamento (UE) nº 305/2011.

Na Beissier, trabalha-se na reabi-
litação de fachadas há mais de 30 
anos.

Ao longo desta vasta experiência 
a empresa tem acompanhado téc-
nicos e aplicadores em trabalhos 
de todo o tipo, muitos deles com 
problemas e áreas que exigiam 
um tratamento diferenciado. Atra-
vés dos sistemas SATE Beissier, 
é possível aliar a reabilitação ener-
gética com a preservação da es-
tética dos edifícios históricos nas 
cidades.

Os sistemas SATE podem ser utili-
zados em fachadas com fresagem, 
edifícios curvos, molduras ou aca-
bamentos cerâmicos.

Além disso, a Beissier oferece 
diversos serviços aos profissio-
nais, como:

• Relatórios de obra;
• Visitas à obra;
• Realização de relatório de tra-
balho;
• Assistência no local;
• Formação.

Dep. Portugal zona norte e centro:
Pedro Silva 
Tel.: 919 942 866
E-mail: p.silva@beissier.es 
Dep. Lisboa e zona sul: 
Paulo Franco 
Tel.: 916 886 469 
E-mail: p.franco@beissier.es 
Site: www.beissier.es

> Subpavimento “CorkInsu”, a solução para desempenho energético, conforto 
e construção sustentável I Sedacor

A partir da reciclagem da cortiça, 
uma matéria-prima natural e única, 
a Sedacor proporciona materiais de 
alto desempenho energético e con-
forto, para a construção inteligente e 
sustentável, sob a chancela da mar-
ca “CorkInsu”.

O subpavimento de cortiça “CorkIn-
su” melhora a performance do pavi-
mento em termos de propriedades 
térmicas, conforto acústico e ao ca-
minhar, aumentando também a sua 
durabilidade.

Uma das razões é a sua estrutura 
celular e composição química úni-
cas da cortiça. Dentro de um pe-
daço de cortiça, milhões de células 
microscópicas preenchidas com um 
gás semelhante ao ar conferem a 
sua natureza elástica, isolante e du-
rável, proporcionando muitos bene-
fícios como material de subcamada. 
Mas não só: estima-se que por cada 
tonelada de cortiça produzida, são 
sequestrados até 73 toneladas de 
CO2, contribuindo pois os produtos 
em cortiça para uma melhor perfor-

mance em pegada de carbono dos 
edifícios, cada vez mais valorizada 
e fundamental para o futuro do nos-
so planeta!

Alguns benefícios de referência 
e dados técnicos resumidos do 
subpavimento “CorkInsu”, por 
exemplo na referência de produto 
“15MS”, em rolo:

• Produto natural, reciclável, prove-
niente de uma matéria-prima reno-
vável;

• Alta durabilidade e excelente esta-
bilidade dimensional mesmo quan-
do sujeito a variações de tempera-
tura;

• Antiestático e antialérgico;

• Não liberta solventes nem outros 
compostos perigosos;

• Permite o nivelamento de peque-
nas irregularidades dos pisos;

• Apropriado para pisos aquecidos;

• Isolante acústico - evita propagação 
de sons e reduz o ruído de impacto;

• Ideal na combinação simultânea 
de isolamento térmico e acústico;

• Disponível em várias dimensões 
(largura de 500 a 1400 mm; espes-
sura de 2 a 12 mm); e ainda em 
placas.

Produto com Declaração Ambiental 
- DAP Habitat System (DECLARA-
TION NUMBER: DAP 013:2022).

Sedacor
Rua Nova do Lameiro, 184 
4535-489 S. Paio de Oleiros 
Tel.: 227 470 590 
E-mail: sedacor@jpscorkgroup.com 
Site: www.jpscorkgroup.com
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Sikamur® Injectocream-100
A solução eficaz para combater humidade ascendente I Sika

É comum encontrar a zona in-
ferior de paredes de edifícios 
com destacamentos de pintu-
ras e degradação dos rebocos 
e evidências de salitre. Uma 
das grandes responsáveis por 
estes efeitos é a humidade as-
cendente, que se manifesta em 
aproximadamente 1,50 metros 
de altura da base da parede.

A humidade ascendente re-
sulta do processo natural de 
absorção de água, provenien-
te do solo, pelos capilares dos 

porosos da parede permitem que a 
água suba através dos seus capi-
lares. No processo de evaporação 
de água, os sais, presentes na pró-
pria água do solo e nos materiais 
de construção, reagem e provo-
cam o tão indesejado salitre e os 
conhecidos efeitos nos revestimen-
tos das paredes.

A forma mais eficaz para resolver 
o problema de humidade ascen-
dente é bloquear a subida de água 
através dos capilares dos materiais 
porosos e permitir a respiração da 
parede para saída do vapor de 
água.

Para bloquear a subida de água 
por capilaridade, a Sika disponibi-
liza o SikaMur® InjectoCream-100.

SikaMur® InjectoCream-100 é 
uma barreira injetável contra hu-
midade ascendente à base de si-
lanos. É fornecido em cartuchos 
de 300 ml e é aplicado direta-
mente na argamassa de assen-
tamento de alvenaria, injetando 
o produto com uma pistola de 
cartuchos convencional, em furos 
previamente realizados.

materiais comuns utilizados 
na construção civil, tais como 
as argamassas, utilizadas no 
assentamento de alvenaria de 
tijolo ou para realização dos 
rebocos para posterior revesti-
mento, por exemplo.

Na época do ano mais chuvo-
sa, os efeitos da humidade as-
cendente tendem a evidenciar-
-se com maior expressão. Isto 
acontece, uma vez que o solo 
não é capaz de absorver a to-
talidade da água e os materiais 

Esta solução poderá ser utilizada 
em paredes de alvenaria de tijolo 
simples, paredes duplas e paredes 
de alvenaria de pedra. Após a inje-
ção, a fórmula concentrada do Si-
kaMur® InjectoCream-100 difunde-
-se e forma uma barreira horizontal 
à subida de água na parede.

Como acabamento final da parede, 
deve ser utilizado um revestimento 
que permita a respiração da pa-
rede para libertação do vapor de 
água contido no seu interior, com 
os seguintes produtos:

• Acabamento exterior: argamassa 
macroporosa Cotegran Cal Color.

• Acabamento interior: argamassa 
impermeabilização Sikatop 209 ES 
e pintura Sikagard® 610 Acrílica.

Sika Portugal
Rua de Santarém, 113
4400-292 Vila Nova de Gaia
Tel.: 223 776 900
Site: www.sika.pt

>

>

Bases de duche BALANCE I OLI

A OLI apresenta a gama de bases 
de duche BALANCE com um de-
sign minimalista que confere funcio-
nalidade e modernidade ao espaço 
de banho.

A BALANCE está disponível em 
duas cores - branco e preto - e em 
12 dimensões, proporcionando 
uma grande versatilidade para se 
adaptar a diferentes necessidades 
e características do espaço.

Esta solução destaca-se também 
pela segurança graças à superfície 
com um acabamento antideslizan-
te, em mate texturado, e ao material 
antibacteriano que garante uma hi-

gienização perfeita.

A grelha da água em aço inoxidá-
vel de elevada qualidade contribui 
também para um resultado final que 
combina simplicidade, durabilidade, 
resistência e segurança. 

OLI - Sistemas Sanitários, SA
Travessa do Milão, Esgueira 
3800-314 Aveiro
Tel.: 234 300 200
E-mail: geral@oli-world.com 
Site: www.oli-world.com
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> UltraCare, produtos para a limpeza, a manutenção e a proteção 
de superfícies I Mapei

> Soluções mais eficazes para o assentamento de cerâmicas I IFEC

Da experiência da Mapei resulta a 
nova linha UltraCare - produtos para 
a limpeza, manutenção e proteção 
de superfícies. Os produtos da linha 
UltraCare são os aliados naturais 
das superfícies e da sua manuten-
ção. Uma vez concebidas, proje-
tadas e aplicadas, a manutenção 
regular é indispensável para salva-
guardar o desempenho e a estética 
das superfícies. A linha UltraCare da 
Mapei oferece assim uma série de 
produtos pensados para as necessi-
dades de vários tipos de superfícies, 
para ajudar a manter a sua funciona-
lidade e beleza ao longo do tempo.

A linha UltraCare junta-se às outras 
linhas atualmente disponíveis da 
Mapei e representa o passo natural 
para completar a oferta: das novas 
instalações à reabilitação de pavi-
mentos antigos, a linha UltraCare é 
o aliado ideal para o ambiente co-
mercial, industrial e residencial.

Os produtos desta linha têm um 
espírito versátil, fiável e inovador 
e englobam toda a experiência e 
qualidade típica dos produtos Ma-
pei, um parceiro de confiança com 

capacidade para satisfazer todas 
as necessidades de um mercado 
em constante evolução.

vantagens

limpeza profunda
Ajudam as superfícies a manter 
a sua beleza natural ao longo do 
tempo

alta performance
Os produtos Ultracare funcionam 
de forma altamente eficaz em su-
perfícies e em total segurança

versátilidade
Os produtos de limpeza Mapei 
são a solução ideal para todas as 
necessidades.

Mapei Portugal, SA
Zona Industrial de Cantanhede
Rua da Morgada Lote 2
3060-197 Cantanhede
Tel.: 231 512 952 
E-mail: geral@mapei.pt 
Site: www.mapei.pt

O revestimento cerâmico de su-
perfícies é agora mais simplifica-
do e rápido, permitindo uma ges-
tão muito favorável dos custos e 
dos calendários de obra.

Os clientes da IFEC (os distribui-
dores) passam a contar com dois 
sistemas inovadores e económi-
cos que proporcionam um resul-
tado de qualidade irrepreensível, 
quer no alinhamento e distancia-
mento de juntas, quer no nivela-
mento de superfícies. São eles:
• o sistema Fixplus de cunha; 
• e o sistema FixPlus de rosca.
 
Cada sistema FixPlus utiliza o 
seu tipo de clip distanciador, 

que assegura uma junta regu-
lar entre os mosaicos, sendo o 
primeiro fixado por uma cunha 
e o segundo por uma tampa de 
rosca.

O número de acessórios a apli-
car é facilmente quantificado 
através de uma tabela elemen-
tar, que relaciona o número de 
acessórios com a área de re-
vestimento e as dimensões da 
cerâmica.

Ambos conduzem à mesma 
excelência de resultados, sen-
do a escolha decidida em fun-
ção das espessuras das cerâ-
micas: 

• o sistema Fixplus de cunha é 
aplicado em espessuras de 3 a 
15 mm, podendo gerar juntas 
de 1 a 3 mm; 

• o sistema FixPlus de rosca é 
aplicado em espessuras de 3 a 
17 mm, podendo gerar juntas 
de 1,5 a 2 mm. 

As vantagens da aplicação dos 
dois sistemas estão patentes 
no vídeo do seguinte código 
QR:

Qualquer esclarecimento téc-
nico ou comercial poderá ser 
solicitado à IFEC através dos 
meios de contacto habituais. 

IFEC - Industria de Ferragens 
do Centro, Lda
Zona Industrial de Oiã 
Lote 5, Apartado 150
3770-908 Oiã
Tel.: 234 729 590
E-mail: geral@ifec.pt
Site: www.ifec.pt

Produtos de Proteção e Manutenção

Produtos de Limpeza

Produtos Complementares
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Nova Gama Ventirock: Soluções de isolamento e barreiras corta-fogo para 
fachadas ventiladas I Rockwool

Idealtherm, a primeira gama completa de tintas térmicas I Idealtom

A nova Gama Ventirock para fachadas 
ventiladas, composta por painéis iso-
lantes e barreiras corta-fogo em lã de 
rocha, permite reduzir os consumos 
energéticos, melhorar as prestações 
térmicas e acústicas e garantir a máxi-
ma proteção em caso de incêndio.

ventirock duo: Painel de lã de ro-
cha não revestido, dupla densidade: 
camada superior: 100 kg/m3; camada 
inferior: 40 kg/m3

ventirock energy: Painel de lã de ro-
cha não revestido. Densidade: 65 kg/
m3

barreira contra fogo: SP Firestop 
OSCB y SP Firestop Slab

dupla densidade, resistência e flexibi-
lidade
Graças à tecnologia da dupla densida-
de de Rockwool, é possível combinar 
as densidades num único painel, o 

Ventirock Duo, trazendo flexibili-
dade para se adaptar às irregula-
ridades do suporte, e resistência 
à intempérie, à ação da água da 
chuva e do vento.

25 anos de garantia
O isolamento é importante, mas 
é igualmente importante que per-
maneça inalterável ao longo dos 
anos. Conscientes da importân-
cia da durabilidade, a Rockwool 
desenvolveu uma garantia para 
os seus produtos de dupla den-
sidade para fachada, asseguran-
do a manutenção das seguintes 
prestações nos próximos 25 
anos: prestações térmicas, es-
tabilidade dimensional, reação 
ao fogo.

tecnologia nyrock: melhor de-
sempenho térmico
Ventirock Energy é fabricado 
com NyRock, a inovadora tec-
nologia Rockwool que permite 
fabricar o único painel de lã de 
rocha com λ32.

não basta isolar
A escolha dos materiais é um 
fator chave, pois definirão o 
conforto do usuário, a qualida-

de arquitetónica, a eficiência 
energética e a proteção contra 
incêndios. Em caso de incêndio 
numa fachada ventilada, o fogo 
propaga-se verticalmente muito 
rapidamente, uma vez que ocor-
re o chamado “efeito chaminé” 
na câmara-de-ar. A presença de 
materiais incombustíveis, como 
a lã de rocha, pode fazer a di-
ferença entre um incêndio num 
prédio ou um prédio em chamas.

Na fachada ventilada, opte 
pela eficiência energética sem 
comprometer a proteção em 
caso de incêndio. O isolamen-
to Rockwool é extremamen-
te resistente ao fogo: resiste 
a temperaturas superiores a 
1.000 ºC e, em caso de incên-
dio, contém o fogo e evita a 
sua propagação.

ROCKWOOL Firesafe Insulation
ROCKWOOL Peninsular S.A.U.
C/ Bruc 50, 3º
08010 Barcelona
Tel.: +34 902 430 430
Site: www.rockwool.es

As tintas e impermeabilizantes tér-
micos assumem um papel funda-
mental para os microclimas agrava-
dos pelo aquecimento global e para 
a eficiência energética dos edifícios, 
uma vez que atuam como isolantes 
térmicos e podem ser utilizados em 
diversas etapas da construção, no-
meadamente edifícios novos ou em 
reabilitação, revelando-se uma so-
lução acessível e funcional para a 
redução da sua temperatura. 

Idealtom - Fábrica Tintas Impermeabili-
zantes, Lda
Rua Nossa Senhora de Fátima, 3 
Vale da Borra
Torres Vedras
2560-050 A dos Cunhados
Tel.: 261 982 490
E-mail: geral@idealtom.com
Site: www.idealtom.com

A Idealtom, empresa portuguesa e fa-
bricante de tintas e impermeabilizantes, 
apresenta Idealtherm a primeira gama 
completa de tintas térmicas desenvol-
vida e produzida em Portugal e que se 
revela como uma solução inovadora, 
eficiente e sustentável para o isolamen-
to térmico e acústico dos edifícios.

A nova gama permite alcançar uma 
maior sustentabilidade, ecológica e eco-
nómica, para os edifícios uma vez que 
torna possível que estes se tornem fres-
cos mais lentamente no inverno e aque-
çam mais devagar no verão, aumen-
tando o conforto e bem-estar de quem 
neles habita. Estas soluções permitem 
reduzir o consumo de energia com sis-

temas de aquecimento/arrefecimen-
to e contribuem para a redução da 
emissão de CO2 para a atmosfera, 
tornando a sua utilização “amiga do 
ambiente”.

“A IDEALTHERM é a expressão do 
futuro que queremos para a nossa 
empresa e que passa por conti-
nuarmos a desenvolver soluções 
cada vez mais enquadradas com 
as necessidades do mercado, quer 
seja dos clientes, mas também dos 
edifícios e ambiente onde se inse-
rem, com a premissa que podemos 
e devemos contribuir para um futuro 
mais sustentável”, refere Diana Vila-
ça, diretora geral da Idealtom.

A incorporação de microesferas 
ocas de vidro combinadas com 
pigmentos reflexivos no desen-
volvimento de tintas e imper-
meabilizantes é uma solução 
tecnológica que confere maior 
eficácia e eficiência aos produ-
tos, uma vez que as microesfe-
ras formam uma camada de ar 
que reduz a condutividade tér-
mica da superfície, evitando a 
absorção ou perda de calor. De-
vido a esta característica, os re-
vestimentos Idealtherm atuam 
como anti condensadores e evi-
tam o aparecimento de fungos/
bolor e outras consequências 
da humidade.
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