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Eventos

A VORTAL REUNIU CERCA DE 1000 EMPRESARIOS E ORA-
DORES DE TODO O MUNDO QUE DEBATERAM O CENARIO
ACTUAL E O FUTURO DO COMERCIO ELECTRONICO

A Vortal, lider em solugdes electrénicas de compras, contratagcdo e
eCommerce, e o Observatorio de Prospectiva da Engenharia e da
Tecnologia (OPET), promoveram no passado dia 12 de Julho, no Centro de
Congressos do Estoril, uma conferéncia internacional sobre o futuro do
comércio e contratagéo electrénica a nivel mundial, o eBusinessWorld2011.
O evento contou ainda com o apoio institucional da AICEP (Associagéo
Internacional das Comunicacdes de Expressdo Portuguesa), CCILE
(Camara de Comeércio Luso Espanhola), CEDT (Centro de Exceléncia em
Desmaterializagéo de Transacgdes) e da Camara Municipal de Cascais.

Durante uma tarde, cerca de mil empresarios e profissionais do sector
publico e privado puderam ouvir diversas personalidades nacionais e inter-
nacionais, que em diferentes sessdes responderam aos desafios actuais e
futuros do comércio e contratagéo electrénica, nos diversos sectores.

As “Oportunidades de Internacionalizagao”, “O Estado da Arte em Cloud
Computing”, “Novos desenvolvimentos nas compras publicas electrénicas”,
“eProcurement Transfronteirico na Europa” e “R-econstroi - a nova rede
empresarial da construgéo na Internet” foram alguns dos temas focados e
debatidos durante diversas sessoes.

Com a sessao do R-econstroi, a Vortal pretendeu transmitir aos seus milha-
res de clientes qual a sua estratégia para o sector privado, onde se inclui o
econstroi.
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Com o sector da construgdo a passar por uma
fase menos boa, a Vortal pretende proporcionar
aos seus clientes, fornecedores, fabricantes e
empreiteiros, novas areas e novas oportunida-
des de negdcio. Sendo o sector da Reabilitagao
um sector com uma grande margem de pro-
gressao no que diz respeito ao desenvolvimen-
to sustentavel das cidades, a Vortal ira trabalhar
em conjunto com as entidades responsaveis, no
sentido de criar espago para que a Reabilitagao
e Remodelagao de Estruturas ja existentes seja
um mercado em crescimento, potenciando
desta forma mais negdcio para os seus fornece-
dores, desde o fabricante ao empreiteiro.

No mesmo sentido, desejam que esta nova
Plataforma permita a integragéo e a interligagédo
a novas tecnologias de suporte a quem compra
e a quem vende. Pretendem também proporcio-
nar servigo a novos mercados.

Do lado de quem compra pretendem trazer para
a Vortal novos compradores de outros sectores
da actividade econdémica, tais como o sector da
energia, o sector da industria e o sector da res-
tauragédo, uma vez que os mais de 25 mi forne-
cedores trabalham nao apenas com o sector da
construgdo, mas com quem lhes proporcione
novas oportunidades de negdcio.



Do lado de quem vende, também pretendem com a nova
Plataforma, proporcionar novos servigos e novas funcionalida-
des a todos os clientes e potenciais clientes. Tendo como estra-
tégia transformar o econstroi na nova rede empresarial da cons-
trucado e reabilitacédo, é objectivo da Vortal trazer também para
a comunidade de fornecedores os pequenos fornecedores de
materiais, equipamentos, bem como os fabricantes.

Com a abertura do directério de empresas ao publico e ao clien-
te particular, bem como novas formas de divulgacdo das empre-
sas, através da publicacdo dos seus catalogos, dos seus logé-
tipos, pretendem proporcionar aos fornecedores e fabricantes
novas formas de comunicagdo com os seus clientes.

Esta nova Plataforma n&do é uma reformulagéo do que ja existia,
mas sim o nascimento de um conceito de comunicagéao e de rede
que possibilitara a qualquer empresa, cliente e nao cliente, comu-
nicar com toda a parte do mundo através de uma plataforma
comum, de facil utilizagdo, muito sugestiva e com uma tecnologia
altamente escalavel e adaptavel a qualquer mercado.

A Vortal apresentou a sua mais recente plataforma, a
VORTALnext>, desenvolvida nos ultimos dois anos, que prevé
ter 1 milhdo de utilizadores nos préximos 5 anos e cujo investi-
mento foi de 3 milhdes de euros. A VORTALNext> & um impor-
tante marco no mercado de contratagéo electrénica actual, uma
vez que pelas suas caracteristicas inovadoras se distancia das
actuais solugdes existentes no mercado. Paralelamente, esta
nova plataforma potenciara a internacionalizagédo da Vortal, em
Espanha e no Reino Unido onde ja esta presente, na Republica
Checa onde acaba de comprar o Allytrade.com e noutros pai-
ses da Europa.

Para além das diversas sessbes de debate que decorreram,
num espaco de cerca de 800 m?, foram feitas varias apresenta-
¢cbes e demonstracbes das mais inovadoras Tecnologias e
Solugbes de Comércio Electronico G2B2B, por parte da Indra e
da PT, parceiras da Vortal no desenvolvimento da plataforma
VORTALnext>, a Abaco Consultores, Skillmind e a Taboada &
Barros.

Este evento foi um verdadeiro sucesso, tendo demonstrado que
Portugal continua a estar na vanguarda no que diz respeito a
contratacéo electronica, sendo um exemplo a seguir por parte
de diversos paises mundiais, tal como foi publicamente afirma-
do por dois oradores: Niall Bohan, responsavel para estratégia
de Public eProcurement da Comissdo Europeia; e Debbie
Wilson, Analista Senior da Gartner Group, responsavel para a
area de eProcurement.

/19



